
A I³á¾äøâµc�a j¾ NpøĘ¾ä¨�µ� 
áaäa FĀµjaj¾äpì jp SøaäøĀáì
O networking é uma das ferramentas mais valiosas para fundadores de 
startups. Construir uma rede de contatos sólida pode abrir portas para 
investidores, parceiros, clientes e mentores que são essenciais para o 
crescimento do seu negócio.

Nesta apresentação, vamos explorar por que o networking é fundamental para 
o sucesso empresarial e apresentar estratégias práticas para criar e manter 
conexões que impulsionem sua startup. Você descobrirá como transformar 
relacionamentos em oportunidades concretas de crescimento.

Faça network de qualidade acessando: www.foundershunter.com 



P¾ä QĀp ¾ NpøĘ¾ä¨�µ� É V�øa« áaäa FĀµjaj¾äpì

Acpìì¾ a Oá¾äøĀµ�jajpì jp Iµėpìø�³pµø¾
Conectar-se com investidores anjo, fundos de venture 
capital e outros financiadores pode ser a diferença 
entre o crescimento acelerado e a estagnação. Muitas 
rodadas de investimento acontecem através de 
indicações e relacionamentos pessoais.

Paäcpä�aì Eìøäaøq��caì áaäa Cäpìc�³pµø¾
Relacionamentos sólidos podem gerar parcerias 
comerciais valiosas, desde acordos de distribuição até 
integrações tecnológicas. Essas alianças estratégicas 
aceleram o crescimento e reduzem custos 
operacionais.

Tä¾ca jp C¾µ�pc�³pµø¾ p Eĝápä�uµc�aì
Conversar com outros empreendedores permite 
aprender com seus erros e sucessos. Essa troca de 
experiências pode evitar armadilhas comuns e acelerar 
sua curva de aprendizado empresarial.

Aá¾�¾ E³¾c�¾µa« p M¾ø�ėac�¾µa«
A jornada empreendedora pode ser solitária e 
desafiadora. Ter uma rede de pessoas que entendem 
suas dificuldades fornece o suporte emocional 
necessário para perseverar nos momentos difíceis.



C¾³¾ C¾µìøäĀ�ä Ā³a Rpjp P¾jpä¾ìa
Paäø�c�áp jp Eėpµø¾ì p C¾µ�päuµc�aì
Eventos do ecossistema empreendedor são ótimos para conhecer pessoas influentes. Conferências como Web Summit, eventos da ANPROTEC e 
meetups locais oferecem oportunidades únicas de conectar-se com investidores, mentores e outros fundadores.

Uìp Rpjpì S¾c�a�ì Pä¾��ìì�¾µa�ì
LinkedIn e outras plataformas ajudam a expandir sua rede de forma estratégica. Publique conteúdo relevante, comente em posts de líderes do 
setor e participe de grupos especializados para aumentar sua visibilidade e credibilidade.

Sp¥a GpµĀ�µ¾ p O�päpfa Va«¾ä

Networking eficaz é uma via de mão dupla 4 ofereça ajuda antes de pedir. Compartilhe conhecimento, faça conexões entre pessoas da sua 
rede e demonstre interesse genuíno nos projetos dos outros empreendedores.

Maµøpµ�a C¾µøaø¾ Rp�Ā«aä³pµøp
Enviar mensagens, compartilhar artigos relevantes e marcar reuniões periódicas ajuda a fortalecer relacionamentos. Use ferramentas de 
CRM pessoal para organizar e manter o histórico de suas interações profissionais.

BĀìãĀp Mpµø¾äpì p Ajė�ì¾äì
Pessoas experientes podem guiar você e abrir portas importantes. Identifique executivos e empreendedores bem-sucedidos em seu setor e 
proponha relacionamentos de mentoria mutuamente benéficos.



Fpääa³pµøaì Úøp�ì áaäa NpøĘ¾ä¨�µ�
P«aøa�¾ä³aì jp Eėpµø¾ì
Utilize Meetup, Eventbrite e Sympla para descobrir eventos relevantes em sua região. Plataformas como Hopin e Zoom também oferecem eventos online 
que expandem suas possibilidades de networking além das fronteiras geográficas.

GäĀá¾ì jp E³áäppµjpj¾äpì
Participe de fóruns especializados como Endeavor, Liga Ventures e grupos no Facebook dedicados ao empreendedorismo. Esses espaços facilitam 
conexões com pares que enfrentam desafios similares aos seus.

Aá«�caø�ė¾ì jp NpøĘ¾ä¨�µ�
Ferramentas como Shapr, Bumble Bizz e até mesmo aplicativos específicos de eventos ajudam a conectar-se com pessoas relevantes. Esses apps usam 
algoritmos para sugerir conexões baseadas em interesses e objetivos profissionais.



D�caì Eììpµc�a�ì áaäa NpøĘ¾ä¨�µ� p³ SøaäøĀáì

Päpáaäp Ā³ P�øc� C«aä¾
Desenvolva uma apresentação de 30 
segundos sobre sua startup que seja 
memorável e fácil de entender. Inclua o 
problema que você resolve, sua 
solução única e o impacto que está 
gerando no mercado.

Tpµ�a CaäøÜpì jp V�ì�øa 
D���øa�ì
Use QR codes, aplicativos como 
CamCard ou plataformas digitais para 
facilitar o compartilhamento de 
contatos. Isso torna o processo mais 
eficiente e ambientalmente 
sustentável em eventos modernos.

Eìøp¥a Abpäø¾ a OĀė�ä p 
Aáäpµjpä
Faça perguntas relevantes, demonstre 
interesse genuíno pelas experiências 
dos outros e absorva conhecimentos. 
O melhor networking acontece quando 
você se posiciona como alguém 
curioso e disposto a crescer.



C¾³¾ a F¾Āµjpäì HĀµøpä P¾jp Acp«päaä SpĀ 
NpøĘ¾ä¨�µ�

C¾³Āµ�jajp Eĝc«Āì�ėa

Acesso a uma rede curada de fundadores, investidores e 
executivos experientes. Nossa plataforma conecta você com 
pessoas que realmente podem impactar o crescimento da 
sua startup através de parcerias estratégicas e oportunidades 
de investimento.

Membros têm acesso a fóruns privados, grupos de discussão 
temáticos e uma base de dados de contatos verificados do 
ecossistema empreendedor brasileiro e internacional.

Eėpµø¾ì p Mpµø¾ä�aì

Participação em workshops exclusivos, masterclasses com 
empreendedores de sucesso e sessões de mentoria 
individual. Nossos eventos são desenhados para facilitar 
conexões significativas e duradouras.

Organizamos pitch nights, demo days e sessões de feedback 
com investidores reais, criando oportunidades diretas para 
apresentar sua startup para quem realmente pode fazer a 
diferença no seu negócio.



Transforme Networking em 
Vantagem Competitiva
Networking é muito mais que trocar cartões de visita 4 é um ativo 
estratégico fundamental para fundadores de startups. Investir tempo e 
energia consistentemente nessa atividade pode ser determinante entre o 
sucesso e o fracasso do seu negócio.

Lembre-se: relacionamentos autênticos são construídos ao longo do 
tempo através de valor mútuo e confiança. Comece hoje mesmo a cultivar 
sua rede profissional, seja genuíno em suas interações e mantenha-se 
ativo na comunidade empreendedora.

O próximo grande investidor, parceiro estratégico ou mentor da sua startup 
pode estar a apenas uma conversa de distância. Faça do networking uma 
prioridade e colha os frutos de uma rede poderosa e bem cultivada.


