
Acp«päaj¾äaì Eìápc�a«�Ĩajaì: 
C¾³¾ Eìc¾«�pä a Ijpa« áaäa SĀa 
SøaäøĀá
No ecossistema de startups brasileiro, as aceleradoras desempenham um papel 
fundamental para impulsionar negócios em estágio inicial ou de crescimento. Com 
a diversificação do mercado, surgiram programas especializados que focam em 
diferentes setores, estágios e necessidades específicas.

Escolher a aceleradora certa pode ser um desafio complexo, mas é uma decisão 
que pode determinar o sucesso ou fracasso da sua startup. Este guia apresentará 
critérios objetivos e práticos para identificar o programa que melhor se alinha aos 
objetivos do seu negócio.

Faça network de qualidade acessando: www.foundershunter.com 



P¾ä QĀp Acp«päaj¾äaì 
Eìápc�a«�Ĩajaì FaĨp³ a D��päpµfa

C¾µ�pc�³pµø¾ Spø¾ä�a« 
Pä¾�Āµj¾
Mentores com experiência 
específica no seu mercado 
compreendem os desafios únicos 
e regulamentações do setor

Rpjp jp C¾µøaø¾ì 
QĀa«���caja
Conexões diretas com 
investidores, parceiros e clientes 
que atuam especificamente no seu 
nicho de mercado

RpcĀäì¾ì D�äpc�¾µaj¾ì
Ferramentas, metodologias e conteúdos desenvolvidos especificamente para as 
necessidades do seu segmento

Cada setor possui particularidades únicas, desde marcos regulatórios específicos até 
perfis de clientes distintos e tecnologias especializadas. Aceleradoras generalistas 
podem oferecer valor, mas programas especializados aumentam significativamente as 
chances de sucesso ao fornecer suporte altamente direcionado.



Sp�³pµø¾ jp AøĀafã¾: O Pä�³p�ä¾ 
F�«øä¾

F�µøpc�

Regulamentação 
bancária, compliance e 
integração com 
sistemas financeiros 
tradicionais

Hpa«ø�øpc�

Aprovações 
regulatórias, padrões 
médicos e validação 
clínica de produtos

A�ä�øpc�

Ciclos sazonais, 
sustentabilidade e 
integração com 
cadeias produtivas 
rurais

Ejøpc�

Metodologias 
pedagógicas, 
conformidade 
educacional e 
engajamento de 
usuários

Verificar se a aceleradora possui experiência comprovada no seu segmento é fundamental. Analise 
o portfólio de startups aceleradas, os mentores disponíveis e os casos de sucesso específicos da 
sua área. Uma aceleradora especializada entende as nuances do seu mercado e pode oferecer 
insights valiosos que aceleradoras generalistas não conseguem proporcionar.



Eìøá��¾ ja SøaäøĀá: A«�µ�a³pµø¾ q 
Eììpµc�a«

Päq-Sppj
Foco na validação do problema, desenvolvimento do MVP e primeiras vendas. 
Programas intensivos de 3-6 meses com mentorias estruturadas.

Sppj
Produto no mercado com tração inicial. Aceleradoras focam em otimização de 
métricas, expansão de clientes e preparação para Series A.

Gä¾Ęø�

Negócios estabelecidos buscando escala internacional, novos mercados ou 
otimização operacional avançada.

Diferentes estágios demandam suportes distintos. Startups em fase inicial precisam de 
validação e estruturação básica, enquanto negócios em crescimento necessitam de 
estratégias de escala e otimização. Escolher uma aceleradora alinhada ao seu estágio 
evita desperdício de tempo com conteúdos inadequados e maximiza o aproveitamento 
do programa.



Mpø¾j¾«¾��a p EìøäĀøĀäa j¾ Pä¾�äa³a

DĀäafã¾ p Iµøpµì�jajp

Programas variam de 3 a 12 meses. Avalie se o tempo disponível da sua equipe 
comporta a intensidade proposta

F¾ä³aø¾ jaì Mpµø¾ä�aì

Individuais vs. grupos, frequência dos encontros e disponibilidade dos mentores para 
suporte contínuo

Mpø¾j¾«¾��aì Aá«�cajaì

Lean Startup, Design Thinking, OKRs - verifique se as abordagens se alinham à 
cultura da sua startup

Eµøäp�áėp�ì p Maäc¾ì

Demo days, apresentações para investidores e marcos de desenvolvimento 
claramente definidos



Rpjp jp Iµėpìø�j¾äpì p Paäcpä�aì Eìøäaøq��caì

Ppä��« j¾ì Iµėpìø�j¾äpì

Analise se os fundos parceiros investem no seu setor e 
estágio. Verifique o ticket médio, geografia de atuação e 
critérios de investimento específicos.

Investidores especializados trazem não apenas capital, mas 
conhecimento setorial e network qualificado que pode 
acelerar significativamente o crescimento.

Paäcpä�aì C¾äá¾äaø�ėaì

Empresas parceiras podem oferecer POCs, primeiros clientes 
e validação de mercado. Avalie se essas parcerias são 
relevantes para o seu modelo de negócio.

Parcerias estratégicas bem estruturadas podem representar 
oportunidades de receita imediata e redução significativa do 
tempo de vendas.



Aėa«�aµj¾ RpìĀ«øaj¾ì p Caìpì jp 
SĀcpìì¾

85%
Taĝa jp S¾bäpė�ėuµc�a

Percentual de startups que continuam 
operando 2 anos após a aceleração

$2.5M
Caáøafã¾ Mqj�a

Valor médio captado pelas startups nos 18 
meses seguintes ao programa

300%
Cäpìc�³pµø¾ jp Rpcp�øa

Aumento médio no faturamento durante o 
período de aceleração

Métricas objetivas revelam a efetividade real do programa. Busque dados sobre taxa de 
sobrevivência das startups, valores médios de captação pós-programa e crescimento de 
receita. Casos de sucesso específicos do seu setor são ainda mais relevantes, pois 
demonstram a capacidade da aceleradora de gerar resultados no seu mercado específico.



CĀ«øĀäa p Va«¾äpì: O Faø¾ä HĀ³aµ¾

A afinidade cultural determina a qualidade da relação durante o programa. Avalie se os valores da aceleradora se alinham com os da sua 
startup, observe como tratam as startups atuais e ex-participantes, e verifique se o ambiente promove colaboração genuína entre 
empreendedores.

Täaµìáaäuµc�a
Comunicação clara sobre 
expectativas, processos e 

resultados esperados

Iµ¾ėafã¾
Incentivo à experimentação e 

tolerância ao erro como parte do 
aprendizado

C¾«ab¾äafã¾
Ambiente que promove 
networking e troca de 

experiências entre startups F¾c¾ p³ RpìĀ«øaj¾ì
Orientação prática para entrega 

de valor e atingimento de 
objetivos



F¾Āµjpäì HĀµøpä: Acp«päafã¾ 
Eìápc�a«�Ĩaja p Ppäì¾µa«�Ĩaja

F¾c¾ p³ A«ø¾ I³áacø¾
Selecionamos startups com potencial de 
escalabilidade e capacidade de 
transformar mercados. Nossa 
metodologia é estruturada para 
identificar e desenvolver negócios com 
DNA de alto crescimento.

Pä¾�äa³a Ppäì¾µa«�Ĩaj¾
Cada startup recebe um plano de 
aceleração customizado baseado em 
suas necessidades específicas, estágio 
de desenvolvimento e objetivos de 
crescimento.

NpøĘ¾ä¨ QĀa«���caj¾
Acesso direto a investidores especializados, mentores experientes e parceiros 
estratégicos alinhados ao perfil e setor da sua startup.

A Founders Hunter combina especialização setorial com abordagem personalizada, 
oferecendo mentoria intensiva, preparação estruturada para captação de recursos e acesso a 
uma rede exclusiva de investidores e parceiros estratégicos focados em resultados 
concretos.



Pä¿ĝ�³¾ì Paìì¾ì: Acp«päaµj¾ SĀa J¾äµaja
PpìãĀ�ìa p Maápa³pµø¾

Identifique 3-5 aceleradoras alinhadas ao seu perfil usando os 
critérios apresentados

C¾µøaø¾ p Aėa«�afã¾
Entre em contato, participe de eventos e converse com ex-

participantes para validar informações

Aá«�cafã¾ Eìøäaøq��ca

Prepare uma aplicação sólida focada no match com a 
aceleradora escolhida

Escolher a aceleradora certa é um investimento estratégico no futuro da sua startup. Utilize os critérios apresentados para fazer uma avaliação 
objetiva e tome uma decisão baseada em dados concretos. A Founders Hunter está preparada para acelerar startups com visão de alto impacto 
e crescimento exponencial.

Quer conhecer como a Founders Hunter pode acelerar sua startup de forma especializada? Entre em contato e descubra nosso programa 
personalizado para transformar sua visão em realidade de mercado.


