
C¾³¾ �Āµc�¾µa ¾ áä¾cpìì¾ 
ìp«pø�ė¾ jaì ³p«�¾äpì 
acp«päaj¾äaì j¾ Bäaì�«
Participar de uma aceleradora pode ser o divisor de águas entre o sucesso e o 
fracasso de uma startup. Mas antes de entrar, é preciso passar por um 
processo seletivo exigente e competitivo.

Neste artigo, você vai entender como funciona o processo de seleção das 
principais aceleradoras do Brasil, o que elas procuram nos fundadores e nas 
startups, e como se preparar para aumentar suas chances de ser aceito.

Faça network de qualidade acessando: www.foundershunter.com

http://www.foundershunter.com/


P¾ä ãĀp ¾ áä¾cpìì¾ ìp«pø�ė¾ q øã¾ 
cä�øpä�¾ì¾

FĀµjaj¾äpì c¾³áä¾³pø�j¾ì
Empreendedores com visão clara de longo prazo e dedicação total ao negócio

M¾jp«¾ì pìca«áėp�ì
Negócios com potencial de crescimento rápido e mercado expressivo

EãĀ�ápì caáac�øajaì
Times com habilidades técnicas complementares e alta adaptabilidade

Eìøá��¾ ajpãĀaj¾
Startups no momento certo para receber aceleração e investimento

Aceleradoras sérias investem tempo, capital e reputação nas startups que escolhem. 
Por isso, o processo seletivo é rigoroso e detalhado. Em média, apenas 3% a 5% das 
startups inscritas são selecionadas nos programas mais concorridos.



Eøaáaì c¾³Āµì j¾ áä¾cpìì¾ 
ìp«pø�ė¾

Iµìcä�fã¾ ¾µ«�µp (aáá«�caø�¾µ �¾ä³)
Tudo começa com um formulário online. Nele, a startup deve apresentar o 
problema que resolve, solução e diferenciais, mercado-alvo, estágio atual, equipe 
fundadora, modelo de negócio e objetivos com a aceleração.

Aµá«�ìp áäp«�³�µaä
A equipe da aceleradora realiza uma triagem inicial, eliminando startups com 
formulários mal preenchidos, sem clareza de modelo ou fora do escopo do 
programa.

Eµøäpė�ìøaì p aėa«�afÜpì
As aprovadas passam para entrevistas com a equipe da aceleradora, 
mentores e investidores parceiros, além de análises de tração e validação 
de mercado.

Dica: Seja direto, claro e objetivo. Os avaliadores leem dezenas ou centenas de 
aplicações por dia.



Aµá«�ìp áäp«�³�µaä (øä�a�p³)

SøaäøĀáì aáä¾ėajaì

Avançam para próximas etapas

Cä�øqä�¾ì jp aėa«�afã¾
Clareza, completude, alinhamento

F¾ä³Ā«áä�¾ì äpcpb�j¾ì
Centenas de inscrições

Após a inscrição, a equipe da aceleradora realiza uma triagem inicial. Este é um momento crítico onde muitas startups são eliminadas 
por não apresentarem informações completas ou claras.

Nesta fase, são descartadas startups com formulários mal preenchidos, sem clareza de modelo de negócio ou que estejam fora do 
escopo do programa de aceleração. A qualidade da inscrição inicial é determinante para avançar no processo.



Eµøäpė�ìøaì c¾³ ¾ì �Āµjaj¾äpì

As startups aprovadas na triagem passam para uma ou mais entrevistas com a equipe da aceleradora e, muitas vezes, com 
mentores e investidores parceiros. Este é um momento crucial para demonstrar não apenas o potencial do negócio, mas também 
a qualidade dos fundadores.

Dica: Treine seu pitch. Saiba explicar seu negócio em 2 minutos de forma convincente.

C«aäpĨa µa c¾³Āµ�cafã¾
Capacidade de explicar a proposta de valor 

de forma concisa e convincente

D�µâ³�ca pµøäp �Āµjaj¾äpì
Como a equipe se complementa e interage 
durante a apresentação

V�ìã¾ jp cäpìc�³pµø¾
Planos de escalabilidade e expansão do 
negócio

Caáac�jajp jp pĝpcĀfã¾
Histórico de entregas e habilidade para 

implementar o planejado



Aµá«�ìp jp øäafã¾ p ėa«�jafã¾ jp ³päcaj¾

1K+
UìĀáä�¾ì aø�ė¾ì

Base inicial que demonstra interesse no produto

R$10K
Rpcp�øa ³pµìa«

Primeiros sinais de monetização efetiva

3-5
P¾Cì äpa«�Ĩajaì

Provas de conceito com empresas reais

15%
Taĝa jp cäpìc�³pµø¾

Evolução mensal de métricas-chave

A equipe da aceleradora irá avaliar se sua startup já validou hipóteses de mercado. Isso pode incluir número de 
usuários/clientes, receita ou LTV inicial, provas de conceito (PoC) com empresas, feedbacks qualitativos e taxas de 
crescimento ou engajamento.

Nesta fase, dados concretos são mais importantes que projeções otimistas. Mesmo com números modestos, é 
fundamental demonstrar que existe um mercado real para sua solução e que você está no caminho certo para 
conquistá-lo.



Aėa«�afã¾ ja pãĀ�áp

Dpj�cafã¾ �µøp�äa«
Fundadores full-time e totalmente comprometidos com o 
sucesso da startup, sem distrações ou projetos paralelos 
que possam comprometer o foco.

C¾³á«p³pµøaä�jajp
Diversidade de habilidades entre os fundadores, cobrindo 
áreas essenciais como negócios, produto e tecnologia, 
formando um time completo.

Caáac�jajp jp ajaáøafã¾
Habilidade de aprender e iterar rapidamente, ajustando o 
modelo de negócio conforme feedback do mercado e 
mentores da aceleradora.

A«�µ�a³pµø¾ jp ėa«¾äpì
Compatibilidade entre a visão dos fundadores e os 
princípios da aceleradora, garantindo uma parceria 
harmoniosa durante o programa.

Fundadores são o ativo mais valioso de uma startup. As aceleradoras dedicam atenção especial à avaliação do time, pois sabem 
que mesmo a melhor ideia pode fracassar sem as pessoas certas para executá-la.



Sp«pfã¾ ��µa« p aìì�µaøĀäa j¾ c¾µøäaø¾
Equity cedido Geralmente entre 5% e 15% da startup

Instrumento jurídico SAFE, contrato de investimento ou mútuo 
conversível

Duração do programa 3 a 6 meses de aceleração intensiva

Benefícios inclusos Mentoria, espaço físico, créditos em 
ferramentas, rede de contatos

Obrigações da startup Participação nos eventos, relatórios de 
progresso, metas a cumprir

As startups aprovadas recebem uma proposta formal. Essa proposta inclui detalhes do equity ou 
instrumento de investimento (ex: SAFE), apoios oferecidos durante o programa, direitos e deveres 
das partes, termos de confidencialidade e governança.

Atenção: Leia o contrato com calma. Se necessário, consulte um advogado especializado. Este é 
um compromisso de longo prazo que pode impactar significativamente o futuro da sua empresa.



O ãĀp aì ³p«�¾äpì acp«päaj¾äaì j¾ 
Bäaì�« øu³ p³ c¾³Ā³

Pä¾�äa³aì 
pìøäĀøĀäaj¾ì

Metodologias 
comprovadas e 
mentores renomados 
do mercado

C¾µpĝã¾ c¾³ 
�µėpìø�j¾äpì

Acesso direto a fundos 
de venture capital e 
anjos

Caìpì jp ìĀcpìì¾

Histórico de startups 
que cresceram após o 
programa

Paäcp�ä¾ì 
c¾äá¾äaø�ė¾ì

Rede de empresas para 
potenciais clientes e 
pilotos

Alguns nomes de referência no Brasil incluem Founders Hunter (nacional, com foco em captação e 
aceleração real), Cotidiano Aceleradora, ACE Startups, Darwin Startups, Liga Ventures e Baita 
Aceleradora.

Estas aceleradoras se destacam não apenas pelo aporte financeiro, mas principalmente pelo valor 
agregado que oferecem às startups, incluindo apoio contínuo mesmo após o término do programa 
formal.



C¾³¾ aĀ³pµøaä ìĀaì c�aµcpì jp ìpä aáä¾ėaj¾

P�øc� c«aä¾ p pìøäĀøĀäaj¾
Desenvolva uma apresentação concisa que comunique rapidamente o valor da sua startup. Pratique até conseguir transmitir a essência do negócio em poucos minutos.

Daj¾ì jp ėa«�jafã¾
Apresente métricas e evidências concretas que comprovem a tração inicial do seu negócio. Números reais, mesmo que modestos, são mais convincentes que grandes projeções sem 
base.

DpìøaãĀp a pĝápä�uµc�a ja pãĀ�áp
Mostre como a formação e experiência dos fundadores são relevantes para o sucesso da startup. Enfatize conquistas anteriores e conhecimento do mercado.

C¾µ�pc�³pµø¾ áä¾�Āµj¾ j¾ ³päcaj¾
Demonstre que você entende completamente seu setor, concorrentes e clientes. Uma análise sólida do mercado indica maturidade e aumenta a confiança dos avaliadores.



O ėa«¾ä j¾ áä¾cpìì¾ ³pì³¾ ìp³ aáä¾ėafã¾

AĀø¾c¾µ�pc�³pµø¾
Identificação de pontos fortes e fracos

Fppjbac¨ ėa«�¾ì¾
Insights de profissionais experientes

NpøĘ¾ä¨�µ�

Conexões com outros empreendedores

Passar por um processo seletivo de uma aceleradora é desafiador, mas extremamente valioso. Mesmo startups não aprovadas aprendem 
muito ao se preparar. O exercício de estruturar informações, refinar o pitch e responder a questionamentos difíceis fortalece o negócio 
independentemente do resultado.

Se você acredita na sua ideia e está pronto para acelerar, invista tempo nessa etapa 4 ela pode mudar o rumo do seu negócio, proporcionando 
aprendizados que seriam difíceis de obter de outra forma.



Iµìcäpėa ìĀa ìøaäøĀá a�¾äa

Quer se preparar para entrar em uma aceleradora de alto impacto? A Founders Hunter está com inscrições abertas para seu 
programa de aceleração. À

Não perca a oportunidade de transformar sua startup com mentoria especializada, conexões estratégicas e acesso a 
investidores. Inscreva sua startup agora e dê o próximo passo para o crescimento acelerado do seu negócio.

https://gamma.app/docs/httpsfoundershunter.net

