Preparando sua Startup para
Captacao de Investimentos

Captar investimentos é um marco decisivo para o crescimento de qualquer
startup. Esta jornada exige preparacgao cuidadosa para que sua empresa
esteja pronta para encantar investidores e garantir os recursos essenciais
para escalar. Conheca o passo a passo desenvolvido pela Founders
Hunter, especialista em aceleracao de startups, para preparar sua empresa
de forma estratégica e segura.

Faca network de qualidade acessando: www.foundershunter.com



http://www.foundershunter.com/

Entenda seu Modelo de Negocio
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Como vocé gera dinheiro

Antes de buscar investidores, tenha clareza absoluta sobre seu modelo de negécio. Isso significa conhecer profundamente seu produto ou

servigo, identificar com precisao seu publico-alvo e articular com convicgao o diferencial competitivo que torna sua startup unica no mercado.

Esta base soélida sera fundamental para convencer investidores da viabilidade e potencial de crescimento do seu empreendimento. Dedique
tempo para refinar sua proposta de valor e garantir que ela resolva problemas reais.



Valide seu MVP
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Investidores querem ver provas concretas de que seu produto resolve um problema real do mercado. Por isso, é essencial validar seu MVP (Produto Minimo

Viavel) com clientes reais, coletando feedbacks detalhados e mostrando resultados iniciais mensurdveis.

A validacao do produto ndo apenas torna sua startup mais atraente para investidores, mas também reduz riscos e aumenta as chances de sucesso no mercado.

Demonstre taxas de adogao, retencao de usuarios e outros indicadores que comprovem a aceitagao do mercado.



Organize suas Financas

Registros Precisos

Mantenha controle detalhado de

receitas, despesas e fluxo de caixa.

Utilize ferramentas especializadas
para startups e considere a
contratagao de um contador

experiente no universo de empresas

de tecnologia.

Projecoes Financeiras

Desenvolva projecdes realistas para
3-5 anos, demonstrando o potencial
de crescimento e lucratividade.
Inclua diferentes cenarios
(conservador, moderado, otimista)
para mostrar preparo para
contingéncias.

Metricas de Negocio

Monitore e apresente KPIs
relevantes como CAC (Custo de
Aquisicdo de Cliente), LTV (Valor do
Tempo de Vida do Cliente), taxa de
crescimento mensal e taxa de
retencao de clientes.

O controle financeiro é imprescindivel no processo de captagao. Investidores querem ver ndo apenas sua situacao atual, mas

também a capacidade de gerenciamento e planejamento financeiro da equipe. Transparéncia e precisao nesses dados

demonstram profissionalismo e preparacao.

Esteja pronto para explicar seus numeros em detalhes e justificar suas proje¢cées com dados de mercado e histérico de

performance. Demonstre conhecimento sobre seu burn rate e o tempo estimado até o break-even.



Prepare a Documentacao Legal

Formalizacao da Empresa

Contrato social, CNPJ, licengas e alvaras necessarios

Contratos Fundamentais

Acordos de sécios, contratos com clientes e fornecedores

Propriedade Intelectual

Registros de marcas, patentes e direitos autorais

Compliance

D

Adequacao a LGPD e outras regulamentagdes do setor

A formalizacao da startup e a organizagdo documental sdo passos cruciais para o processo de
captacgao. Todos os contratos, registros societarios e documentos de propriedade intelectual devem
estar em perfeita ordem para facilitar o processo de due diligence.

Considere contar com assessoria juridica especializada em startups para garantir que sua
documentacao esteja adequada e completa. Investidores valorizam startups que demonstram
cuidado e atengao aos aspectos legais do negdcio, pois isso reduz riscos futuros.




Desenvolva um Pitch Deck Poderoso

Problema e Solugao

Apresente claramente o problema que
vocé resolve e como sua solucao é
unica e eficaz. Use dados e historias
reais para dar contexto e demonstrar

relevancia.

Mercado e Tracao

Mostre o tamanho do seu mercado, taxa
de crescimento e evidéncias de que sua
startup ja esta ganhando espago com
meétricas concretas de usuarios ou
clientes.

Equipe e Plano de Expansao

Destaque as qualificacdes da sua equipe
e apresente um plano claro para utilizar
o investimento e escalar o negécio nos
préximos 18-24 meses.

Seu pitch deck é a porta de entrada para atrair o interesse inicial dos investidores. Ele deve ser claro, objetivo e visualmente

atraente, contando a histéria do seu negocio de forma convincente em no maximo 12-15 slides.

Evite slides sobrecarregados de informacdes e use elementos visuais para facilitar a compreensao. Pratique sua apresentacao

exaustivamente para estar preparado para qualquer cenario, desde um elevator pitch de 30 segundos até uma apresentacao

completa de 10 minutos.



Faca Networking Estrategico
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Eventos do Setor Programas de Aceleragao Plataformas Online
Participe de feiras, conferéncias e meetups Considere participar de programas como 0s Utilize plataformas como LinkedIn e outras
especificos do seu segmento para conhecer oferecidos pela Founders Hunter, que além de especificas para startups para estabelecer
investidores e outros empreendedores. Prepare-  conhecimento, proporcionam acesso direto a conexodes relevantes. Mantenha seu perfil
se com um elevator pitch afiado e cartdes de uma rede qualificada de investidores. atualizado e compartilhe conteudo de valor.

visita profissionais.

Conecte-se com investidores que estejam alinhados ao seu segmento, estagio de desenvolvimento e valores. O networking estratégico vai além de
simplesmente conhecer muitas pessoas — trata-se de construir relagdes significativas com os contatos certos.

Lembre-se que as melhores oportunidades geralmente surgem por meio de indicacdes e relacionamentos de confianca. Invista tempo para nutrir sua

rede de contatos mesmo antes de precisar captar recursos.



Esteja Pronto para Due Diligence
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Prepare um Data Room Virtual %
Organize todos os documentos relevantes em um

repositorio digital seguro e bem estruturado, facilitando o

acesso dos investidores durante o processo.

Construa Confianga ]

Seja transparente sobre desafios e riscos. Investidores
valorizam a honestidade e a capacidade de reconhecer e
mitigar problemas.

Envolva Sua Equipe

Certifique-se de que todos os membros-chave da sua
equipe estejam preparados para participar do processo e
responder questdes especificas de suas areas.

Antecipe-se as Questoes

Prepare-se para responder perguntas dificeis sobre o
mercado, concorréncia, estratégia de crescimento e planos
de contingéncia.

A due diligence é o processo em que investidores analisam minuciosamente todos os aspectos do seu negocio antes de confirmar o
investimento. E um momento crucial onde transparéncia e organizacéo sio fundamentais.

Esta fase pode ser extensa e desgastante, mas é um sinal positivo de que o investidor esta seriamente interessado. Mantenha a
comunicacgao clara e agil, respondendo prontamente as solicitagées. Uma due diligence bem-sucedida geralmente leva ao fechamento
do investimento.



Proximos Passos para Acelerar sua Captagao

7+ R$50M+ 85%

Anos de Experiencia Em Captagoes Taxa de Sucesso
A Founders Hunter acumula mais de Valor total de investimentos captados Percentual de startups que conseguem
sete anos ajudando startups a captar por startups aceleradas por nossa captar apés completar nosso programa
investimentos com sucesso metodologia

Seguir este passo a passo aumentara significativamente suas chances de sucesso na captacao de investimentos. Na Founders
Hunter, estamos prontos para apoiar sua startup em cada etapa dessa jornada, acelerando seu crescimento com know-how e
conexodes estratégicas.

Quer dar o préximo passo? Baixe agora nosso e-book exclusivo "Checklist para captar investimentos" e comece a acelerar seu
negoécio hoje mesmo. Além disso, assista ao nosso video sobre os erros mais comuns na captagao de recursos e como evita-los
para maximizar suas chances de sucesso.



