
Preparando sua Startup para 
Captação de Investimentos
Captar investimentos é um marco decisivo para o crescimento de qualquer 
startup. Esta jornada exige preparação cuidadosa para que sua empresa 
esteja pronta para encantar investidores e garantir os recursos essenciais 
para escalar. Conheça o passo a passo desenvolvido pela Founders 
Hunter, especialista em aceleração de startups, para preparar sua empresa 
de forma estratégica e segura.

Faça network de qualidade acessando: www.foundershunter.com

http://www.foundershunter.com/


Eµøpµja ìpĀ M¾jp«¾ jp Np�¿c�¾

Pä¾á¾ìøa jp Va«¾ä

Seu diferencial competitivo

Pāb«�c¾-A«ė¾
Quem são seus clientes

M¾jp«¾ jp Rpcp�øa
Como você gera dinheiro

Antes de buscar investidores, tenha clareza absoluta sobre seu modelo de negócio. Isso significa conhecer profundamente seu produto ou 
serviço, identificar com precisão seu público-alvo e articular com convicção o diferencial competitivo que torna sua startup única no mercado.

Esta base sólida será fundamental para convencer investidores da viabilidade e potencial de crescimento do seu empreendimento. Dedique 
tempo para refinar sua proposta de valor e garantir que ela resolva problemas reais.



Va«�jp ìpĀ MVP

Investidores querem ver provas concretas de que seu produto resolve um problema real do mercado. Por isso, é essencial validar seu MVP (Produto Mínimo 
Viável) com clientes reais, coletando feedbacks detalhados e mostrando resultados iniciais mensuráveis.

A validação do produto não apenas torna sua startup mais atraente para investidores, mas também reduz riscos e aumenta as chances de sucesso no mercado. 
Demonstre taxas de adoção, retenção de usuários e outros indicadores que comprovem a aceitação do mercado.

Laµfa³pµø¾
Disponibilize seu MVP para usuários 

reais

Fppjbac¨
Colete opiniões e sugestões dos 

usuários

Iøpäafã¾
Melhore seu produto com base nos 

feedbacks

Mqøä�caì
Acompanhe os resultados de 

desempenho



Oä�aµ�Ĩp ìĀaì F�µaµfaì

Rp��ìøä¾ì Päpc�ì¾ì
Mantenha controle detalhado de 
receitas, despesas e fluxo de caixa. 
Utilize ferramentas especializadas 
para startups e considere a 
contratação de um contador 
experiente no universo de empresas 
de tecnologia.

Pä¾¥pfÜpì F�µaµcp�äaì
Desenvolva projeções realistas para 
3-5 anos, demonstrando o potencial 
de crescimento e lucratividade. 
Inclua diferentes cenários 
(conservador, moderado, otimista) 
para mostrar preparo para 
contingências.

Mqøä�caì jp Np�¿c�¾
Monitore e apresente KPIs 
relevantes como CAC (Custo de 
Aquisição de Cliente), LTV (Valor do 
Tempo de Vida do Cliente), taxa de 
crescimento mensal e taxa de 
retenção de clientes.

O controle financeiro é imprescindível no processo de captação. Investidores querem ver não apenas sua situação atual, mas 
também a capacidade de gerenciamento e planejamento financeiro da equipe. Transparência e precisão nesses dados 
demonstram profissionalismo e preparação.

Esteja pronto para explicar seus números em detalhes e justificar suas projeções com dados de mercado e histórico de 
performance. Demonstre conhecimento sobre seu burn rate e o tempo estimado até o break-even.



Päpáaäp a D¾cĀ³pµøafã¾ Lp�a«

F¾ä³a«�Ĩafã¾ ja E³áäpìa

Contrato social, CNPJ, licenças e alvarás necessários

C¾µøäaø¾ì FĀµja³pµøa�ì

Acordos de sócios, contratos com clientes e fornecedores

Pä¾áä�pjajp Iµøp«pcøĀa«

Registros de marcas, patentes e direitos autorais

C¾³á«�aµcp

Adequação à LGPD e outras regulamentações do setor

A formalização da startup e a organização documental são passos cruciais para o processo de 
captação. Todos os contratos, registros societários e documentos de propriedade intelectual devem 
estar em perfeita ordem para facilitar o processo de due diligence.

Considere contar com assessoria jurídica especializada em startups para garantir que sua 
documentação esteja adequada e completa. Investidores valorizam startups que demonstram 
cuidado e atenção aos aspectos legais do negócio, pois isso reduz riscos futuros.



Dpìpµė¾«ėa Ā³ P�øc� Dpc¨ P¾jpä¾ì¾

Pä¾b«p³a p S¾«Āfã¾
Apresente claramente o problema que 
você resolve e como sua solução é 
única e eficaz. Use dados e histórias 
reais para dar contexto e demonstrar 
relevância.

Mpäcaj¾ p Täafã¾
Mostre o tamanho do seu mercado, taxa 
de crescimento e evidências de que sua 
startup já está ganhando espaço com 
métricas concretas de usuários ou 
clientes.

EãĀ�áp p P«aµ¾ jp Eĝáaµìã¾
Destaque as qualificações da sua equipe 
e apresente um plano claro para utilizar 
o investimento e escalar o negócio nos 
próximos 18-24 meses.

Seu pitch deck é a porta de entrada para atrair o interesse inicial dos investidores. Ele deve ser claro, objetivo e visualmente 
atraente, contando a história do seu negócio de forma convincente em no máximo 12-15 slides.

Evite slides sobrecarregados de informações e use elementos visuais para facilitar a compreensão. Pratique sua apresentação 
exaustivamente para estar preparado para qualquer cenário, desde um elevator pitch de 30 segundos até uma apresentação 
completa de 10 minutos.



Fafa NpøĘ¾ä¨�µ� Eìøäaøq��c¾

Eėpµø¾ì j¾ Spø¾ä

Participe de feiras, conferências e meetups 
específicos do seu segmento para conhecer 
investidores e outros empreendedores. Prepare-
se com um elevator pitch afiado e cartões de 
visita profissionais.

Pä¾�äa³aì jp Acp«päafã¾

Considere participar de programas como os 
oferecidos pela Founders Hunter, que além de 
conhecimento, proporcionam acesso direto a 
uma rede qualificada de investidores.

P«aøa�¾ä³aì Oµ«�µp

Utilize plataformas como LinkedIn e outras 
específicas para startups para estabelecer 
conexões relevantes. Mantenha seu perfil 
atualizado e compartilhe conteúdo de valor.

Conecte-se com investidores que estejam alinhados ao seu segmento, estágio de desenvolvimento e valores. O networking estratégico vai além de 
simplesmente conhecer muitas pessoas 3 trata-se de construir relações significativas com os contatos certos.

Lembre-se que as melhores oportunidades geralmente surgem por meio de indicações e relacionamentos de confiança. Invista tempo para nutrir sua 
rede de contatos mesmo antes de precisar captar recursos.



Eìøp¥a Pä¾µø¾ áaäa DĀp D�«��pµcp
Päpáaäp Ā³ Daøa R¾¾³ V�äøĀa«
Organize todos os documentos relevantes em um 
repositório digital seguro e bem estruturado, facilitando o 
acesso dos investidores durante o processo.

Eµė¾«ėa SĀa EãĀ�áp
Certifique-se de que todos os membros-chave da sua 
equipe estejam preparados para participar do processo e 
responder questões específicas de suas áreas.

C¾µìøäĀa C¾µ��aµfa

Seja transparente sobre desafios e riscos. Investidores 
valorizam a honestidade e a capacidade de reconhecer e 
mitigar problemas.

Aµøpc�áp-ìp àì QĀpìøÜpì

Prepare-se para responder perguntas difíceis sobre o 
mercado, concorrência, estratégia de crescimento e planos 
de contingência.

A due diligence é o processo em que investidores analisam minuciosamente todos os aspectos do seu negócio antes de confirmar o 
investimento. É um momento crucial onde transparência e organização são fundamentais.

Esta fase pode ser extensa e desgastante, mas é um sinal positivo de que o investidor está seriamente interessado. Mantenha a 
comunicação clara e ágil, respondendo prontamente às solicitações. Uma due diligence bem-sucedida geralmente leva ao fechamento 
do investimento.



Pä¿ĝ�³¾ì Paìì¾ì áaäa Acp«päaä ìĀa Caáøafã¾

7+
Aµ¾ì jp Eĝápä�uµc�a

A Founders Hunter acumula mais de 
sete anos ajudando startups a captar 

investimentos com sucesso

R$50M+
E³ CaáøafÜpì

Valor total de investimentos captados 
por startups aceleradas por nossa 

metodologia

85%
Taĝa jp SĀcpìì¾

Percentual de startups que conseguem 
captar após completar nosso programa

Seguir este passo a passo aumentará significativamente suas chances de sucesso na captação de investimentos. Na Founders 
Hunter, estamos prontos para apoiar sua startup em cada etapa dessa jornada, acelerando seu crescimento com know-how e 
conexões estratégicas.

Quer dar o próximo passo? Baixe agora nosso e-book exclusivo "Checklist para captar investimentos" e comece a acelerar seu 
negócio hoje mesmo. Além disso, assista ao nosso vídeo sobre os erros mais comuns na captação de recursos e como evitá-los 
para maximizar suas chances de sucesso.


